
​Quer ganhar mais concursos públicos? ​
Comece com estes 9 passos. 

Agora que já descobriu na Vortal as oportunidades adequadas à sua empresa, interessa garantir que as consegue ganhar. 

Garanta que tem toda a 
informação que precisa à mão, 

sem esforço.

Com os Relatórios de Gestão de Risco Vortal, em parceria com a 
Iberinform, acede diretamente na plataforma à informação fiável e 

atualizada que precisa, no momento em que precisa dela.​
Sem confusões, sem pesquisar noutros sítios, à distância de um clique.

1

Avalie se vale ​
a pena concorrer

Consulte o histórico da entidade adjudicante: pagamentos, 
incidentes e litígios. Mesmo em contratação pública, é 

possível negociar prazos e identificar riscos de execução.​
Evite riscos e decida de forma informada se deve ou não 

concorrer.

2

Conheça o posicionamento 
da sua empresa

Veja como a sua empresa pode ser percecionada 
no mercado: estrutura, histórico, score de risco. 

Especialmente em propostas técnicas ou no período de 
audiência prévia, a confiança é um fator decisivo. ​

Melhore a sua imagem ou antecipe fragilidades antes de 
submeter a proposta.

3

Analise os seus concorrentes
Compare o seu perfil com o dos seus concorrentes: estrutura 

societária, incidentes ou processos.​
Identifique onde pode destacar-se e aproveite para reforçar 

garantias ou apresentar histórico limpo. 

4

5

Ajuste a proposta com base 
em dados reais

Se detetar riscos ou fatores críticos, ajuste preços, prazos ou 
condições. Seja proativo e crítico ao avaliar o seu perfil e a sua 

proposta.​
Proteja a sua margem e aumente a viabilidade da execução.

Reforce a proposta técnica ​
com indicadores de confiança

Inclua dados que comprovem a sua robustez: ausência de dívidas, 
estrutura clara, histórico limpo. Ao destacar indicadores positivos 

da sua empresa, dá provas de solidez e fiabilidade.​
Dê confiança ao júri com factos objetivos.

6

Prepare uma audiência prévia 
com base em factos

Se quiser contestar uma decisão ou posicionar-se face a um 
concorrente, use indicadores de risco, incidentes ou litígios como 
argumento técnico, preparando uma resposta técnica e baseada 

em dados concretos.​ 
Fundamente bem a sua posição para reforçar  

a confiança do júri.

7

Faça uma revisão final
Com toda a informação reunida, reveja a proposta: está 

equilibrada? Justifica os diferenciais? Está pronta para ganhar  
à concorrência?​

Garanta que inclui toda a informação que pode vir a influenciar 
a decisão do comprador.​

Alinhe o discurso técnico e comercial com os  
dados que recolheu.
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9

Simplifique as suas compras ​
com confiança

Se precisa de contratar fornecedores, use a Consulta Simples para pedir 
orçamentos diretamente na plataforma. Receba várias propostas em menos 

tempo, compare alternativas e assegure-se de que trabalha apenas com 
fornecedores fiáveis e com indicadores de confiança.​

Poupe tempo e contrate com total segurança.

V+ Informação: o módulo que lhe dá o poder de ver mais longe, decidir melhor e ganhar mais.  
Saiba mais.​
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